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Business Model

¡BIENVENIDAS/OS!
SUPERPODER
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OFICIO = NEGOCIO
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OCIO O NEGOCIO
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Business Model

De la idea al modelo 
de negocio

q Tu producto no es…”el producto”.

“Tu producto es 
TU MODELO DE NEGOCIO"

q Por eso es tan importante no
sólo llevarnos conocimientos, o
una herramienta para “crear
empresas”, sino

METODOLOGÍAS
para el diseño del modelos de
negocio.



Business Model

Modelo de negocio = Generación de valor
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Piensa eficiente, piensa diferente

repensadores / Juan Pastor Bustamante
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Mamen de Diego 
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CREATIVIDAD &COMPLEJIDAD
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¿TIENES HÁBITOS QUE ESTIMULAN O BLOQUEAN TU PROYECTO?
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B2B
B2C

B2B2C
P2P
……

Clientes



Business Model

Resuelve una necesidad!
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Estamos realizando un trabajo para nuestros estudios. 
Tendría un minuto para hacerle unas breves preguntas.

• Háblame sobre la última vez que consumió, compró

• ¿Es consumidor/a de productos o servicios para….?

• Nos podría decir que marcas consume o qué empresas trabaja

• ¿Está contento/a con los productos o servicios?

• ¿Qué beneficios obtiene?

• ¿Qué frustaciones tiene consumiendo este producto?

Conocer a los clientes
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Conocer a los clientes
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Plan de negocio (BMC) 



Business Model

q Método de visualización de modelado de negocio.

q Es quizá la herramienta “estrella” de la innovación estratégica.

q Facilita comprender y trabajar con el modelo de negocio desde un
punto de vista integrado. La empresa es TODO el lienzo, no sólo el
producto.

q Permite una rápida conceptualización y priorización de todos los
agentes/productos/servicios involucrados en el negocio.
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Un modelo de negocio debe responder a las
siguientes preguntas: 
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VALOR DIFERENCIAL
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PRODUCTO - SERVICIO
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TODOLOGO/A
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EVITA LA SOLEDAD
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DELEGAR CON 
PROFESIONALES
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FOCALIZATE EN LO 
QUE MEJOR HACES
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TEN INDICADORES
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ENCUENTRA TU MANERA DE 
VENDER

PERO HAY QUE VENDER
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TOPALANTISMO



LINKEDIN  JUAN PASTOR BUSTAMANTE

¡Muchas gracias!

Business Model



¡GRACIAS! Y ahora… ¡tu turno!

IMPULSA23


